
תכניםנושאתאריךמפגש

1.24.06.24
פיתוח  
:  העסק

עדכון גרסה

היכרות ותיאום ציפיות•
אסטרטגיות פיתוח עסקי במציאות הישראלית•
המודל העסקי של העסק שלי•

2.01.07.24
לסמן יעדים  

חדשים

וייעוד לקראת המעברחזוןניסוח •
כוחות מעכבים ומקדמים בדרך ליעד כלכלי •

חדש
דרכי פעולה ואסטרטגיות עסקיות לניצול     •

.ההזדמנויות וההתמודדות עם איומים

מה מוכרים  3.08.07.24
ומי קונה

שירותים למציאות        /התאמה ועדכון המוצרים•
האישית והעסקית  

לקוחות פרטיים  -איתור קהלים רלוונטיים •
ארגוניים או  , לקוחות עסקיים, ל"בארץ ובחו
.  ממשלתיים

זיהוי צרכים של הקהלים הפוטנציאליים•
התאמת רמת המחירים לקהל היעד והתאמת  •

.השירותים לקהלים אלו/המוצרים

ניהול זמן 4.15.07.24

עושים * לא*מה •
SMARTמודל –הצבת יעדים •
בניית תכנית עבודה•
תחזית פיננסית: לקראת השיעור הפיננסי•

קהל יעד
בעלי ובעלות עסקים

פרטי הקורס
ZOOM-אונליין ב| 09:30-12:30| א "ש40| מפגשים 10| ימי שני | 24/06/24

מטרת הקורס
.  מציע כלים עסקיים לנשות המילואימניקים' עצמאיות בחזית'קורס 

.  ואסטרטגיה תוך שמירה על איזון משפחתי, שיווק, בו נלמד על ניהול

-עצמאיות בחזית
מעדכנות את העסק

:מרצה
חוה ניסנבוים



תכניםנושאתאריךמפגש' מס

1ניהול השיווק 5.22.07.24

, עולים מדרגה-מיצוב העסק •
,  אסטרטגיית תכן שמייצרת מכירות

קביעת מחירים בהיבט שיווקי
בניית זהות עסקית ואסטרטגיית  •

תוכן
משפך –שיווק –יוצאים לדרך •

שיווקי

6.
1ניהול פיננסי 29.07.24

תמחור מוצרים ושירותים•
נקודת איזון•
שיקולי מיסוי•

2ניהול השיווק 7.05.08.24

בחירת ערוץ תקשורת  –שיווק •
,  יוטיוב)אונליין משלל הערוצים 

,  פייסבוק, לינקדאין, אינסטגרם
(טיקטוק

,  סרטונים)כתיבת מסרים –שיווק •
(צילומים, תכנים

תובנות מהדרך השיווקית ברשת•

דוח רווח והפסד של עסק צומח•2ניהול פיננסי 8.12.08.24
ניהול תזרים מזומנים•

9.19.8.24
תוכן שיווקי  יצירת

לשיווק  AIבעזרת 
העסק

עם כלים מובלים לשיווק  הכרות•
העסק

AIכתיבת שיווקית בעזרת •
AIיצירת תמונות ב •
AIעריכה חכמה ב•

מפגש מסכם10.02.09.24

הצגת  תכנון ויישום של התוכנית  •
העסקית לקידום העסק

סיכום הקורס ומשובים •
הפקת לקחים ותובנות להמשך•

-עצמאיות בחזית
מעדכנות את העסק

26.08.24דילוג ב


